Le haut pays se devoile
a « Rendez-vous en France »

TOURISME Placée en premiere ligne du salon nicois, plein

feu sur la haute Vésubie et les stations du Mercantour
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Deux ministres, Hervé Novelli et Christian Estrosi, ont rendu visite au stand des stations du Mercantour en présence du

directeur Jean-Marc Bérard.

‘est le rendez-vous du

tourisme hexagonal.
Tous les ans, « Rendez-vous
en France » permet aux
tour-opérateurs du monde
entier de préparer leurs ca-
talogues. C'est aussi I'occa-
sion, a plus forte raison
quand le salon est organisé
comme cette année a Nice,
de s'intéresser au haut pays
azuréen, Et comme le rap-
pellent assez réguliérement
‘les professionnels du tou-
risme : « Dans Alpes-Mariti-
mes ily ale mot... Alpes! »
Placés pratiquement en pre-
miére ligne d'un front tou-
ristique découpé en plu-
sieurs centaines de stands
multicolores, les Stations
du Mercantour, la haute Vé-
subie et le parc Alpha ont
pu profiter de cette vitrine
exceptionnelle. L'enjeu? Il
est double. Faire connaitre
un autre visage du dépar-
tement situé a moins d'une
heure du littoral. Mais aussi
partir a la recherche des
marchés émergents et sé-
duire de nouveaux clients

voyageurs.

« La Cote d’Azur représente
1 % du tourisme mondial. ..
C'est énorme! », souligne
Pascal Lequenne responsa-

Le loup attise la curiosité des tour-opérateurs.

ble de la promotion des sta-
tions du Mercantour. Autre-
ment dit aussi, il y a large-
ment la place pour des de-
mandes potentielles dans
le haut pays.

« Sur le salon, nous présen-
tons tous nos produits. Nous
vendons des remontées mé-
caniques et nous meltons en
relations les hébergeurs qui
travaillent avec les tourop' »,
poursuit Pascal. ['avantage
pour eux, ¢'est de décou-
vrir 'ensemble de l'offre en
France. « lls sont presque 8O0
a avoir fait le déplacement.
Tous a la recherche du petit
truc en plus pour les mar-
chés de demain »,

Rapprocher
mer et
montagne

Pour Sophie Poudou, du
pole touristique de la Vésu-
bie : « C'est la premieére fois
que nous sommes présents
sur ce salon. Il faut que notre
territoire soit plus visible car
notre clientéle est essentiel-
lement locale. Aujourd’hui
nous voulons attiser la cu-
riosité des étrangers. Et ca
commence & fonctionner ».

(Photo Gui. B.)

Tres clairement, dans la Vé-
subie, le Parc Alpha est la
locomotive touristique de
lavallée. Pour son directeur,
Thierry Monnier, il s'agit
d'occuper le terrain... Et les
esprits : « Quand les tour-
opérateurs viennent nous
voir, on leur démontre que
nous ne sommes pas loin du
littoral. Le loup est mythique,
il peut attirer une clientéle.
Mais il faut que les gens
soient au courant de T'exis-
tence du parc. Aprés, autour
de cette animation, nous or-
ganisons un restauranf, une
ou deux nuits d'hotel, etc. Ce
qui sous-entend obligatoire-
ment une certaine disponi-
bilité. Surtout lorsqu'il s ‘agit
de groupes. »

Une approche stratégique
du tourisme ? Certainement.
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« La plaquelte du Parc Alpha
sert d'accroche. Ensuite, on
affine la destination avec les
différents professionnels de
la vallée. Et puis le pole Ve-
subie, Mercantour Valdeblore
offre de nouvelles possibili-
tés. Et moins de clivage entre
les vallées », ajoute Stépha-
nie Rathier, responsable ani-
maliére du Parc Alpha,
Important mais pas déter-
minant, le salon « Rendez-
vous en France o est aussi
l'opportunité de se compa-
rer aux autres villes et ré-
gions. Quitte parfois a s'ins-
pirer de ce que font les au-
tres dans le but d'améliorer
une offre d'accueil et de loi-
sir en mouvement perma-
nent. Et ne parlez pas d’ar-
gent ici!

GUI. BERTOLINO.

Un rendez-vous toutes
les vingt minutes

Une fourmiliére, une
ruche... Appelez ¢ca comme
vous voulez, mais le salon

« Rendez-vous en France »
bruisse de mille bruits. Infos
en tout genre et tapes ami-
tales. « Ici, tout a été prévu
davance. Un site Internet
nous a permis de pro-
gramme en amont nos entre-
tiens. Soit un toutes les vingt
minutes ». C'est le tourisme
a la chaine ! « Ciao Paolo,
hello Peter, hej Maria... » lci
on soigne les tour-op’
comme que de véritables
stars. Il faut dire que dans
leurs valises a roulettes, ils
représentent plusieurs mil-
liers de voyageurs poten-
tiels. « Tu vois lui, c'est le
principal tour-opérateur ito-
lien vers le ski... » Autrement
dit, méme s'il n'a pas pris de
rendez-vous, on s'arrangera

pour le voir guelques minu-
tes quand méme. Comme
¢a, a la bonne franguette.

« On voit beaucoup de Rus-
ses cette année. Bon il y a
une histoire entre la Cote et
la Russie. Mais il y a aussi de
nouvelles lignes oériennes
qui facilitent le travail avec
cette clientéle. lis changent
de destination et optent au-
Jjourd’hui pour les stations de
ski du sud. Eux qui, tradition-
nellement allaient toujours
dans les Alpes-du-nord », ex-
pligue Pascal Duguenne.

« On a méme recu la visite
sur le stand, de tour-op’ co-
lombiens et indiens... » En
attendant un ski facon Bol-
lywood, ce sont plusieurs
groupes dAméricains qui
ont signé pour des vacances
sur les pistes azuréennes.
Come on!



